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Internationaler Maschinenbau -
Sie setzen unternehmerische Akzente

Herausforderung

Die Magerle AG Maschinenfabrik ist ein Unternehmen der UNITED GRINDING Group. Die Flach- und
Profilschleifmaschinen von Magerle sind dort im Einsatz, wo die Anspriche hoch sind. Die Marke ist Synonym
fur ein bahnbrechendes Konstruktionsprinzip, hochwertige Technologie und untbertroffene Ergebnisse in
Prazision, Wirtschaftlichkeit und Zuverlassigkeit. Sie Gbernehmen die Gesamtverantwortung fur den
internationalen Vertrieb und das Marketing - Sie leisten einen wesentlichen Beitrag zum Unternehmenserfolg.
Durch wirkungsvolle Massnahmen und eine kompromisslose Kundenorientierung erreichen Sie mit Ihrem Team
die Auftragseingangs- und Deckungsbeitragsziele. Mit hohem Handlungs- und Gestaltungsfreiraum kénnen Sie
direkt Einfluss nehmen und massgebliche Akzente setzen. Sie sind nahe am Kunden bzw. den Prozessen - die
Markte in Nordamerika bearbeiten Sie in direkter Zusammenarbeit mit der lokalen Organisation. Mit

Engagement, Verhandlungs- und Fachkompetenz (iberzeugen Sie die vielschichtigen Anspruchsgruppen.

Bitte senden Sie lhre Bewerbung im PDF-Format mit dem Vermerk 10.241047 an bewerbungen@xeloba.ch. Gerne geben wir

Ihnen weitere Informationen unter +41 31 839 04 04. Wir sichern lhnen Professionalitat und absolute Diskretion zu.

Arbeitsort

Fehraltorf
www.maegerle.com/de/
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